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Ementa: O uso da lingua como instrumento de comunicagdo em situagdes especificas, considerando: as
diferengas culturais que possam interferir nas interagdes de ambito profissional; o desenvolvimento das
habilidades comunicativas visando ao aperfeicoamento da comunicagdo através da correspondéncia comercial;
o uso de termos técnicos relacionados com a area de estudo especifica.

Objetivos: Estudar a lingua espanhola em nivel avancado a partir de uma perspectiva comunicativa
contemplando os aspectos linguisticos, pragmaticos e culturais inerentes ao ambito das negociagdes
internacionais.
Objetivos Especificos:
e Desenvolver as competéncias pragmatica, léxica, gramatical, fonética e ortografica relacionadas as
negociagdes internacionais;
e Desenvolver as habilidades de compreensdo e producdo oral e escrita relacionadas as negociagdes;
e Capacitar o aluno no desempenho de suas atividades profissionais na area de negociagdo, voltados para a
realidade local e internacional.

Metodologia: O curso se organizara em torno a atividades que propiciem e potencializem o desenvolvimento e
integracdo das habilidades linguisticas dos alunos, a interacdo entre os mesmos e a negocia¢do continua de
sentidos e formas relativa ao conteddo programado. Como material didatico se utilizard a bibliografia
recomendada, Internet, videos e imprensa que permita aos alunos fomentar sua autonomia.

Avaliagao: Avaliacdo continua através da participacdo nos trabalhos escritos e nas apresentagGes orais previstos
para ambas as partes do curso.

Conteudo: O conteudo programatico se organizara em torno aos eixos tematicos propostos a partir do material
didatico escolhido sugerido e outros textos e se enfocard conforme os seguintes aspectos:
l. Introdugdo: Aspectos conceituais de Negociagdo.
o Conceitos fundamentais de Negociagdo;
o Objetivos; Planejamento e Execugdo;
o Estratégias e taticas nas negociagGes;
o Caracteristicas do Negociador;
L. A Negociagdo Intercultural: Aspectos socioculturais de negociagao internacional:
o Cultura y Negocios. El espafiol de la economia espafiola y latinoamericana;
o Temas de Empresa.
1l. Assuntos de Negocios: Atividades de Interacdo e Negociagdo Oral
o Asuntos de Negocios: 100 actividades de discusion.
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