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Ementa: 
Conceitos de Mediação Intercultural e Negociação Internacional. Introdução à  
mediação e à negociação aplicadas às práticas de comércio exterior.A negociação 
internacional. O profissional da área. Realidade Brasileira na área. Introdução ao 
Comércio Exterior. Temas complementares, atuais e emergentes, e tendências na 
área. 
 
Objetivo Geral: 

Apresentar o entendimento e o funcionamento básico da atuação no 
comércio exterior como profissional mediador e negociador internacionais, 
compreendendo os mecanismos introdutórios do comércio exterior no Brasil. 
 
Conteúdos e Atividades a serem desenvolvidos, ordenadamente: 
1) Introdução: Discussões iniciais, conceituação e introdução sobre Mediação 
Intercultural e Negociação Internacional. Introdução à  mediação e à negociação 
aplicadas às práticas de comércio exterior.A negociação internacional. O 
profissional da área. 
2) Introdução ao Comércio Exterior. 
3) Realidade das Negociações Internacionais do Comércio Exterior Brasileiro 
4) Temas complementares, atuais e emergentes, e tendências na área. 
5) Espaço para Seminários, atividades dirigidas, pesquisas, atividades práticas e 
debates 
 
Avaliação:  
Os alunos serão avaliados de forma contínua por meio de atividades propostas ao 
longo do semestre letivo, podendo ser prova escrita, oral, seminário, participação, 
atividades dirigidas, dentre outras. As regras de avaliação obedecem à resolução 
específica que trata desse tema na UFPB. 
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Como se habilitar no radar: 

https://www.youtube.com/embed/FD_Hi64o_Ek 

 

Como conectar sua empresa/seu negócio ao mundo: 

https://connectamericas.com/pt/inicio



  

 


