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Programa do Componente Curricular

MediacBes Interculturais e Negociag®es Internacionais aplicadas a atividade. Areas e

Ementa: atividades que envolvem o comércio exterior. Temas complementares, atuais e
emergentes, e tendéncias na area.

Obietivos: Apresentar o funcionamento dos processos de importagao e exportagao no Brasil, bem

] ' como as formas de negociacdo e mediacdo internacional e intercultural.

- Introdugdo ao comércio exterior - Estratégias de insergdo no mercado internacional -
Sistematica de Exportacdo: passo a passo, documentos para o processo, rotinas, cuidados,
tramites legais, cumprimento de prazos, tributos, documentos e alimentacdo dos sistemas
de controle, tributos e fiscalizagdo do governo, DUE - Sistematica de Importagdo: passo a
passo, documentos para o processo, rotinas, cuidados, tramites legais, cumprimento de
prazos, tributos, documentos e alimentagdo dos sistemas de controle, tributos e

Conteddo: fiscalizagdo do governo, DUIMP - Como Elaborar os Documentos no Comércio exterior -

Habilidades e
Competéncias:

Mecanismos simplificados de Exportacdo e Importagdo - IsengGes e incentivos no Comércio
exterior - Marketing Internacional - Logistica Internacional e Aduana - Custo, Preco e
Tributagdo na Importagdo e na Exportagao - Isengdes e incentivos no Comércio exterior -
Pagamentos e Cambio em Comércio Exterior - Financiamento a Exportagdo - Mudangas na
rotina do comércio exterior com a pandemia e a digitalizagao - Tépicos Atuais e tendéncias
na area de negociagbes, mediacdes e comércio exterior "

- Processo de Importagao / Exportagao - Medigao e Negociagdo Internacional

Metodologia de Ensino e Avaliacao

Metodologia:

Procedimentos
de Avaliacao da
Aprendizagem:
Horario de
atendimento:

A base metodoldgica é de forma construtivista, utilizando de trocas de conhecimentos e de
técnicas de flipped classroom para que os alunos possam desenvolver as habilidades e
competéncias, de modo a proporcionar um aprendizado de modo social e autbnomo.

1. Seminarios 2. Atividades desenvolvidas em sala 3. Avaliacdo

Cronograma de Aulas

Inicio Fim Descrigdo
21/02/2022 21/02/2022 Aula Introdutéria
07/03/2022 07/03/2022 Seminarios do semestre
07/03/2022 07/03/2022 Aula 01
14/03/2022 14/03/2022 Aula 02
21/03/2022 21/03/2022 Aula 03
28/03/2022 28/03/2022 Aula 04
04/04/2022 04/04/2022 aula 05
11/04/2022 11/04/2022 Aula 06
18/04/2022 18/04/2022 Aula 07
25/04/2022 25/04/2022 Aula 08
02/05/2022 02/05/2022 Aula 09
09/05/2022 09/05/2022 Aula 10
16/05/2022 16/05/2022 Aula 11
23/05/2022 23/05/2022 Aula 12
30/05/2022 30/05/2022 Aula 13
06/06/2022 06/06/2022 Aula 14
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Dados Gerais da Turma

Inicio Fim Descrigao
13/06/2022 13/06/2022 Aula 15
Avaliacoes
Data Hora (Descrigdo
04/04/2022 13:00 |Avaliagdo Escrita 01
06/06/2022 13:00 |Avaliagdo Escrita 02
20/06/2022 13:00 |Avaliagdo Escrita 03 (Através de Seminarios durante todo o semestre)
13/06/2022 13:00 |Reposicao
13/06/2022 13:00 |Exame Final
13/06/2022 Reposicao
13/06/2022 Exame Final
Referéncias Basicas
Tipo de i
material Descrigao
Li FARO, Ricardo; FARO, Fatima. Curso de comércio exterior: visdo e experiéncia
vro brasileira. . Atlas. 2012
Li CASTRO, José Augusto de. Exportacao: aspectos praticos e operacionais. 8. Sdo Paulo:
Ivro Aduaneiras. 2013
Livro GARCIA, Luiz Martins.. Exportar: rotinas e procedimentos, incentivos e formagao de
precos. . Sao Paulo: Aduaneiras. 2015
Livro MINERVINI, Nicola. O exportador. . S3o Paulo: Pearson. 2012
Referéncias Complementares
Tipo de o
material Descrigcao
Livro VAZQUEZ, José Lopes. Comércio exterior brasileiro. . Sdo Paulo: Atlas. 2015
Li LOPEZ, José Manoel Cortifias; GAMA, Marilza.. Comércio exterior competitivo. . Sdo Paulo:
Ivro Edicdes Aduaneiras. 2011
Livro DIAS, Reinaldo et al. Comércio exterior: teoria e gestdo. . Sdo Paulo: Atlas. 2004
Livro WERNECK, Paulo. Como classificar mercadorias: uma abordagem pratica. . S3o Paulo:
vr Aduaneiras. 2011
. MAIA, Jayme de Mariz.. Economia internacional e comércio exterior. . Sdo Paulo: Atlas.
Livro 2014
Livro SEGALIS, Gabriel; FRANCA, Ronaldo de; ATSUMI, Shirley Yurica Kanamori.. Fundamentos de
vr exportacdao e importagcao no Brasil.. . Rio de Janeiro: FGV. 2012
Li NOSE JUNIOR, Amadeu. Marketing internacional: uma estratégia empresarial.. . S30
Ivro Paulo: Pioneira Thomson Learning. 2005
Li MARTINELLI, Dante P; VENTURA, Carla A. A; MACHADO, Juliano R.. Negociagao
Ivro internacional. . Sdo Paulo: Atlas. 2012
Livro SATUR, Roberto Vilmar; DUARTE, Emeide Nébrega.. Negociadores internacionais: Atuacao
profissional com competéncia.. . Jodo Pessoa: Editora do CCTA. 2020
Livro KUHN, Egidio; SATUR, Roberto Vilmar. Plano de marketing de exportagdo para ouso de
negociadores de pequenas e médias empresas. . Jodo Pessoa: Editora do CCTA. 2020
Livro FILGUEIRA, Sarah Priscila; SATUR, Roberto Vilmar. Profissao de negociador internacional
no Brasil: Regulamentar ou nao regulamentar?. . Jodo Pessoa: Editora do CCTA. 2020
Livro WERNECK, Paulo. WERNECK, Paulo. . Curitiba: Jurua. 2015
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